O

Rezultati poslovanja Grupe Podravka \
za razdoblje 1.-3. 2021.



Niza razina prodaje u oba segmenta poslovanja

u HRKm Prihodi od prodaje po segmentima = 1Q 2020.
| -12,1% | m1Q 2021.
1.400 -
1.229 | 12.9% |
1.200
1.000
800
600
400
200
0
Grupa Prehrana Farma
Grupa Podravka ostvarenje u 1.-3. 2021.12: Prehrana ostvarenje u 1.-3. 2021.%2: Farmaceutika ostvarenje u 1.-3. 2021.1:2:
* Vlastiti brandovi — 12,2% niZi prihodi, » Vlastiti brandovi — 12,9% nizi prihodi, rezultat iznimno visoke » Vlastiti brandovi — 9,5% niZi prihodi, kao rezultat iznimno
. Ostala prodaja — 11,0% niZi prihodi, potraZznje i prodaje prehrambenih proizvoda svih poslovnih visoke potraznje za farmaceutskim proizvodima, ponajviSe u
programa u usporednom razdoblju, kategoriji OTC lijekova, u usporednom razdoblju,
* Ukupno Grupa Podravka — 12,1% niZi prihodi.
+ Ostala prodaja — 14,2% niZi prihodi, primarno kao rezultat + Ostala prodaja — 7,9% nizi prihodi, uslijed pada prodaje
pada prodaje trgovacke robe (mak) na trziStima Austrije i trgovacke robe na trZistima Bosne i Hercegovine te Hrvatske,
Rumunijske,

+ Ukupno Farmaceutika — 9,1% nizi prihodi.

* Ukupno Prehrana — 12,9% nizi prihodi.

1Situacija uzrokovana boles¢u COVID-19 pozitivno je utjecala na kretanje prihoda od prodaje u prvom kvartalu 2020. godine kada je bio izrazen efekt stvaranja zaliha prehrambenih i farmaceutskih proizvoda od strane kupaca na gotovo svim trzistima na
kojima je Grupa Podravka prisutna. Poveéana potraznja u prvom kvartalu 2020. godine znacajno je pridonijela prihodima od prodaje oba segmenta poslovanja te svih poslovnih programa i kategorija, medutim taj utjecaj nije bilo moguce jasno razgraniciti
od utjecaja redovne potraznje za proizvodima. Utjecaj epidemioloSke situacije u izvjeStajnom razdoblju, u vecini zemalja u kojima Grupa Podravka posluje, posebice regiji Adrija (ponajviSe u Hrvatskoj), posve je drugaciji od onog zabiljezenom u
usporednom razdoblju. Negativan utjecaj na prihode od prodaje u cijelom izvjestajnom razdoblju dolazi od uvedenih strogih epidemioloskih mjera poput uvodenja lock down i policijskog sata, skracenog radnog vremena trgovina, ograni¢enja broja kupaca u
trgovinama, ograni¢enog kretanja ljudi, zatvaranja Gastro kanala (ukljucuje HoReCa kupce, institucionalne kupce, industrijske kupce i dr.), otezanog pristupa zdravstvenim ustanovama, smanjenog broja dijagnostickih postupaka i posljediéno nize razine
izdavanja lijekova na recept. EpidemioloSke mjere, izbjegavanje socijalnih kontakta i noSenje maski rezultiralo je izostankom sezone gripe i virusnih oboljenja specificnih za zimski period godine, Sto je utjecalo na nizu prodaju Bezreceptnih lijekova. Sve
navedeno utjecalo je na kretanje prihoda od prodaje, no taj efekt nije moguée jasno procijeniti ni kvantificirati.

2Postoci u tekstu odnose se na ostvarenje u 1.-3. 2021. u usporedbi s 1.-3. 2020.
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Niza prodaja svih poslovnih programa i kategorija

u HRKm Prihodi od prodaje po poslovnim programima i kategorijama :18 poey
400 1 '
-20,4%
300 A 269
266 g,
[ 35% |
200 - 2208 118,5% 1109
35% 159 156 11,0%
115 111 118 104 -36,8% 111 98
100 - 79
64 69 53 4
28
0 4

PP Zito i Lagris PP Kulinarstvo PP Djecja hrana PP Podravka hrana PP Mesni proizvodi PP Riba Lijekovi na recept Bezreceptni program Ostala prodaja
Ostvarenje poslovnih programa i kategorija u 1.-3. 2021.1%:

« PP Zito i Lagris (-20,4%) — niza prodaja ponajvi$e zbog nize prodaje u kategorijama Svjezih + PP Mesni proizvodi, jela i namazi (-18,5%) — pad prihoda zbog nize prodaje kategorija
pekarskih proizvoda, Rize, Grahorice, kase i uljni proizvodi te privatnih marki, primarno na Konzervirana gotova jela, Naresci i Pastete na trziStima regije Adria,

trzistima regije Adria i Centraina Europa, + PP Riba (-22,2%) — nizi prihodi uslijed pada prodaje kategorija Tuna i Sardina u regiji Adria,

. . o . . i .
PP Kulinarstvo (-5,5%) — niza prodaja ponajvise u kategoriji Juhe. Ostvaren rast u regijama Lijekovi na recept (-1,9%) — nizi prihodi zbog otezanog pristupa zdravstvenim ustanovama u

Zapadna Europa i Prekooceanske zemlje te Nova trzista koji nije uspio kompenzirati nizu prodaju uvjetima bolesti COVID-19 i smanjenog broja dijagnostickih postupaka na trzistima Bosne |

ostalih regija, Hercegovine te Ceske i Poljske,
* PP Djecja hrana, slastice i snack (-3,5%) — niza prodaja, gdje rast prodaje Kremnih namaza Bezreceptni program (-36,8%) — pad prodaje rezultat pada prihoda potkategorije OTC lijekovi,

djelomi¢no kompenzirao pad prihoda u kategorijama Djeé&ja hrana i Slastice. Niza prodaja u vecini (ponajvise Hrvatska), zbog iznimno visoke potraznje za Bezreceptnim lijekovima u 1.-3. 2020.

regija, rast prodaje zabiljezen u regijama Zapadna Europa i Prekooceanske zemlje te Nova trzista,
+ Ostala prodaja (-11,0%) — u segmentu Farmaceutike pad prodaje za HRK 4m zbog pada

. i 0 . i " , s
PP Podravka hrana (-12,0%) — pad prodaje ponajvise zbog kategorija Povrce, Brasno i RajCica. prodaje trgovacke robe na trziStu Bosne i Hercegovine te Hrvatske; u segmentu Prehrane prodaja

Rast prodaje na trzistima Zapadne Europe i Prekooceanskih zemalja te Centralne Europe, $to je pala za HRK 8m zbog pada prodaje trgovacke robe Lagris (primarno mak) na trzistima Austrije |

djelomi¢no kompenziralo nize prihode regije Adria i Istoéne Europe, Rumunjske.

1Postoci u tekstu odnose se na ostvarenje u 1.-3. 2021. u usporedbi s 1.-3. 2020.
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Niza prodaja vecine regija

u HRKm

| -15,9% |
877

1.000 -
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Prihodi od prodaje po regijama

= 1Q 2020.
®1Q 2021.

400

200

Adria

Centralna Europa

Ostvarenje reqgijau 1.-3. 2021.1:

* Adria (-15,9%) — prihodi Prehrane nizi su 16,8%, zbog izvanredne potraznje u 1.-3. 2020. za
veéinom kategorina proizvoda; prihodi Farmaceutike nizi su 12,6% ponajviSe uslijed nize

potraznje i prodaje OTC lijekova,

* Centralna Europa (-10,5%) — prihodi Prehrane nizi su 11,2%, gdje rast prodaje PP Podravka
hrana nije uspio kompenzirati nizu prodaju PP Zito i Lagris, primarno u kategoriji Osnovna hrana i
Privatne marke te nizu prodaju trgovacke robe; Segment Farmaceutike ostvario je pad prihoda od

5,5%, zbog nize prodaje lijekova na recept u Poljskoj i Ceskoj,

* Zapadna Europa i prekooceanske zemlje (+4,3%) — prihodi Prehrane visi su 4,5% kao rezultat
rasta gotovo svih poslovnih programa, s najveéim apsolutnim rastom PP Kulinarstvo i PP
Podravka hrana; prihodi segmenta Farmaceutike nizi HRK 0,3m (-43,2%) zbog niZze prodaje

lijekova na recept (Dermatici) na trziStu Njemacke,

1Postoci u tekstu odnose se na ostvarenje u 1.-3. 2021. u usporedbi s 1.-3. 2020.

ZE i prekooceanske zemlje

| +89,2% |

IstoCna Europa Nova trzista

» lIstoéna Europa (-2,5%) — prihodi Prehrane nizi 17,5%, uslijed nize prodaje vecine poslovnih
programa; U segmentu Farmaceutike ostvaren je rast prihoda od 8,7% uslijed raste prodaje

Dermatika i OTC lijekova,

* Nova trzista (+89,2%) — rast prihoda Prehrane za HRK 3m (+89,2%) kao rezultat porasta

prodaje Univerzalnih zacina i Kremnih namaza.

30. travnja 2021.
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Profitabilnosti Prehrane pod utjecajem optimizacije troskova i pozitivnih te€ajnih razlika

Prehrana IZVJESTAJNO NORMALIZIRANO?

(u HRKm) 1.-3. 2020. 1.-3. 2021. A % 1.-3. 2020. 1.-3. 2021. A %
Prihodi od prodaje 971 845 (126) (12,9%) 971 845 (126) (12,9%)
Bruto dobit 337 303 (34) (10,0%) 337 303 (34) (10,0%)
EBITDA 148 135 (13) (8,9%) 149 135 (13) (8,9%)
EBIT 110 98 (12) (10,9%) 110 98 (12) (10,9%)
Neto dobit nakon M 87 81 ©6) (7,2%) 88 81 ) (7.1%)
Bruto marza 34,7% 35,8% +116 bb 34,7% 35,8% +116 bb
EBITDA marza 15,3% 16,0% | +70 bb 15,3% 16,0% | +71 bb
EBIT marza 11,3% 11,6% +26 bb 11,3% 11,6% +27 bb
Neto marza nakon Ml 9,0% 9,6% +59 bb 9,0% 9,6% +60 bb

Profitabilnost segmenta Prehrane u 1.-3. 2021.:

* Bruto dobit — niza 10,0% uz ostvarenu bruto marzu od 35,8%. U izvjeStajnom razdoblju zabiljezeno je pozitivho kretanje cijena sirovina i materijala u odnosu na 1.-3. 2020. Procijenjen utjecaj kretanja
sirovina i materijala iznosio je pozitivnih HRK 1m?2 (ponajvise meso i pSenica),

* EBIT — niza 10,9%. Pozitivan utjecaj dolazi od optimizacije troSkova (nize rezervacije za potrazivanja od kupaca, ustede na troSkovima marketinga te ustede na troskovima logistike i distribucije) i od
pozitivhog kretanja te¢ajnih razlika iz odnosa s kupcima i dobavlja¢ima (HRK +2m u 1.-3. 2021.; HRK -7m u 1.-3. 2020.),

* Neto dobit nakon Ml — niza HRK 6m u odnosu na usporedno razdoblje. Utjecaj ha neto dobit nakon Ml imalo je povoljno kretanje tecajnih razlika po kreditima (HRK +0Om u 1.-3. 2021.; HRK -5m u 1.-3.

2020.), sto je kompenziralo nize financijske prihode. Porezna obveza je, uslijed pada dobiti prije poreza, niza za HRK 2m.

INormalizirano za jednokratne stavke.
2Dobiveno kao utro$ene koli¢ine sirovina i materijala u 1.-3. 2021.*cijene iz 1.-3. 2021. — utro$ene koli¢ine sirovina i materijala u 1.-3. 2021.*cijene iz 1.-3. 2020.

30. travnja 2021.
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Profitabilnost Farmaceutike rezultat je optimizacije troskova i pozitivnih te¢ajnih razlika

Farmaceutika IZVJESTAJNO NORMALIZIRANO?

(u HRKm) 1.-3. 2020. 1.-3. 2021. A % 1.-3. 2020. 1.-3. 2021. A %
Prihodi od prodaje 258 234 (24) (9,1%) 258 234 (24) (9,1%)
Bruto dobit 121 109 (12) (9,7%) 118 109 ) (7,5%)
EBITDA 29 49 21 71,5% 26 49 23 90,1%
EBIT 13 33 20 152,8% 10 33 23 221,8%
Neto dobit nakon MI 4 24 21 551,1% 2 24 22 1.256,5%
Bruto marza 46,7% 46,4% -29 bb 45,6% 46,4% +81 bb
EBITDA marza 11,2% 211% | +992 bb 10,1% 211% | +1101 bb
EBIT marza 5,1% 14,2% +911 bb 4,0% 14,2% +1021 bb
Neto marza nakon Ml 1,4% 10,3% +888 bb 0,7% 10,3% +963 bb

Profitabilnost segmenta Farmaceutikeu 1.-3. 2021.:

* Bruto dobit — izvjestajna je niza 9,7% , dok je normalizirana niza za 7,5%. Bruto marza iznosi 46,4%, Sto je na razini usporednog razdoblja,

+ EBIT — izvjeStajna operativna dobit je viSa HRK 20m, dok je normalizirana visa HRK 23m, kao rezultat uSteda i optimizacije troSkova, primarno na tro8kovima marketinga. Pozitivan utjecaj dolazi i od

kretanja te€ajnih razlika po kupcima i dobavlja¢ima (HRK +4m u 1.-3. 2021.; HRK -27 u 1.-3. 2020.),

* Neto dobit nakon Ml — izvjestajna je visa HRK 21m, dok je normalizirana neto dobit nakon Ml vis§a HRK 22m. Na neto dobit je utjecalo povoljno kretanje te¢ajnih razlika po kreditima (HRK -Om u 1.-3.
2021.; HRK -6m u 1.-3. 2020.). Porezna obveza je visa za HRK 4m.

INormalizirano za jednokratne stavke.
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Profitabilnost Grupe pod utjecajem optimizacije troskova i pozitivnih te€ajnih razlika

Grupa IZVJESTAIJNO NORMALIZIRANO*

(u HRKm) 1.-3. 2020. 1.-3. 2021. A % 1.-3. 2020. 1.-3. 2021. A %
Prihodi od prodaje 1.229 1.080 (149) (12,1%) 1.229 1.080 (149) (12,1%)
Bruto dobit 457 412 (45) (9,9%) 454 412 (43) (9,4%)
EBITDA 177 185 7 4,2% 175 185 10 5,9%
EBIT 123 131 8 6,6% 120 131 11 9,2%
Neto dobit nakon MI 91 105 | 14 15,6% 89 106 | 16 18,1%
Bruto marza 37,2% 38,1% +94 bb 37,0% 38,1% +117 bb
EBITDA marza 14,4% 17,1% | +267 bb 14,2% 17,1% | +291 bb
EBIT marza 10,0% 12,1% +214 bb 9,8% 12,2% +238 bb
Neto marza nakon Ml 7,4% 9,7% +234 bb 7,3% 9,8% +250 bb

Profitabilnost Grupe u 1.-3. 2021.:

* Bruto dobit — izvjestajno pada 9,9%, dok je normalizirana niza 9,4%. TroSkovi sadrzani u prodanim proizvodima pritom su pali 13,4% uz rast izvjeStajne bruto marzom koja je na kraju 1.-3. 2021. iznosila

38,1%,

+ EBIT — lzvjedtajna je viSa za HRK 8m, dok je normalizirana viSa za HRK 11m, kao rezultat optimizacije troSkova i ostvarenih usteda, primarno na troSkovima marketinga u oba segmenta, na tro8kovima

logistike i distribucije te nizim rezervacijama za potrazivanja od kupaca u segmentu Prehrane. Povoljan utjecaj imalo je kretanje te€ajnih razlika iz odnosa s kupcima i dobavlja¢ima (HRK +6m u 1.-3.

2021.; HRK -34mu 1.-3. 2020.),

* Neto dobit nakon MI — izvjeStajna je viSa HRK 14m, dok je normalizirana visa za HRK 16m. Na neto dobit nakon MI utjecalo je povoljnije kretanje te€ajnih razlika po kreditima (HRK -Om u 1.-3. 2021.;

HRK -12m u 1.-3. 2020.) te nizi financijski troSkovi. Porezna obveza je viSa za HRK 2m.

INormalizirano za jednokratne stavke.
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Nastavak optimizacije operativnih troskova u izvjeStajnom razdoblju

Operativni troskovi 1.-3. 21. vs. 1.-3. 20.
% promjena

IZVJESTAINO |NORMALIZIRANO?

Kljuéne znacajke operativnih troSkova u 1.-3. 2021:

Troskovi sadrZani u prodanim proizvodima (COGS)
Opé¢i i administrativni troskovi (G&A)

3,5% / 3,4%

Troskovi prodaje i distribucije (S&D) (4,9%) \ (4,9%)

Trodkovi marketinga (MEX) (9,7%) \

BNCECD)

Ostali troSkovi / prihodi, neto

(13,4%) \ (13,8%) \

azen g (32.8% g

Troskovi sadrzani u prodanim proizvodima (COGS):
* Nizi 13,4% (normalizirano su pali 13,8%) kao rezultat nize razine prodaje, strukture
prodaje te rasta cijena sirovina i materijala (procijenjen pozitivan utjecaj u segmentu

Prehrane od HRK 1m),

’
S
S

Opé¢i i administrativni troSkovi (G&A):

.

Visi 3,5% (normalizirano su visi 3,4%), zbog razli¢ite dinamike kretanja rezervacija,

Troskovi prodaje i distribucije (S&D):

NiZi 4,9% (normalizirano su niZi 4,9%) uslijed niZih rezervacija za potraZivanja od

kupaca te niZih tro8kova prijevoza i usluga,

Ukupno (14,2%) \ L (14,4%) \ i
: : » Troskovi marketinga (MEX):
e . - . . . « Nizi 9,79 -10,99 ika -8.49
Normalizirani operativni troskovi kao % prihoda od prodaje —S&D Nizi 9,7% (Prehrana -10,9%, a Farmaceutika -8,4%),
=—MEX
16% 1 ——G&A = Ostali troskovi (prihodi), neto:
14% A * Iznosili su HRK -10m u 1.-3. 2021; HRK +31m u 1.-3. 2020. na $to je naviSe utjecalo
0
1296 - 12,1% 13,0% kretanje te€ajnih razlika po kupcima i dobavlja¢ima (HRK +6 u 1.-3. 2021., HRK -34m u
1.-3. 2020.).
10% -
8% - 7,0%
6,7%
————
6% -
6,0% 6,8%
4% T )
1.-3. 2020. 1.-3. 2021.

INormalizirano za jednokratne stavke.
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Nastavak razduzivanja uz poboljSanje pokazatelja zaduzenosti

Valutna struktura duga na 31. ozujka 2021.

koriStenja vrijednosti kroz
dobit ili gubitak

1Svi pokazatelji RDG-a racunati su na razini zadnjih 12 mj.,a bilanéne stavke uzete su na kraju razdoblja,?2Dugoro¢ni i kratkoroéni krediti+ obveze za imovinu s pravom kori$tenja + financijske obveze po fer vrijednosti kroz RDG.
30. travnja 2021. Odnosi s investitorima Grupa Podravka 9

(u HRKm)?! 2020. 1.-3. 2021. % promjene
Financijski dug? 785 745 (5,2%)
Novac i nov¢ani ekvivalenti 52 178 243,4% HRK 58.0% CZK 2,5%
Neto d 733 567 22,7% BAM 2,3%
eto dug (22,7%) Ostalo 1,6%
TroSkovi kamata 12 10 (9,7%)
Neto dug / normalizirana EBITDA 1,4 1,0 (24,2%)
Normalizirana EBIT / TroSak kamata 28 32 14,5%
EUR 35,7%
Omijer kapitala i ukupne imovine 69,4% 69,1% -24 bb
Kljuéne znacajke: U HRKm Komponente neto duga u HRKm na 31. ozujka 2021.
1.000 - |
+ Pad financijskog duga — uslijed pada dugoro¢nog duga, I
|
+ Pad dugoroénog duga — uslijed redovitih otplata dugoro&nih kredita, 800 - |
|
= Rast kratkoroénog duga — uslijed dodatnog kratkoroénog zaduzZivanja s ciljem : 567
osiguranja potrebne razine likvidnosti u svakodnevnhom poslovanju, 600 - :
|
= Nizi troSkovi kamata — refinanciranje po povoljnijim komercijalnim uvjetima uz 400 - 410 :
kontinuirani pad ukupne kreditne zaduZenosti, 232 :
1
= Prosje€an ponderirani troSak duga bez obveza za imovinu s pravom koristenja: 200 - 103 178 |
|
«  Na 31. ozujka 2021. — 0,8%, 0 l 0 - I
n T T T T T
* Na 31. prosinca 2016. — 2,5%. Dugoro¢ni dug  Kratkoroéni dug Obveze za Financijske Novac i nov¢ani : Neto dug
imovinu s pravom  obveze po fer ekvivalenti |
|
|




v = . w . w . . A . PODRAVHA
Znacajno visa razina neto nov€anog toka iz poslovnih aktivnosti

31. ozujak 2021./

Kretanje radnog kapitala u bilanci 31. ozujak 2020.

Utjecaj

i+ Navedeno odstupanje ponajvise je rezultat rasta zaliha sirovina i materijala segmenta Farmaceutike
u 1.-3. 2021., djelomi¢no uslijed nabave dostatnih koli¢ina sirovina i materijala za osiguranje
Zalihe 3 6% kontinuiteta proizvodnje i opskrbe trzista lijekovima s obzirom na okolnosti uzrokovane boleSéu
/ ' : COVID-19, a djelomi¢no zbog manje prodaje od o&ekivanja na trZitu Hrvatske. Zalihe segmenta

Prehrane su niZze u odnosu na usporedno razdoblje,

: +« Navedeno odstupanje je u skladu s razvojem redovnog poslovanja segmenta Prehrane u
izvjeStajnom razdoblju te iznimno znacajnog rasta prodaje prehrambenih proizvoda u usporednom
razdoblju, dok je u segmentu Farmaceutike porast potraZivanja rezultat porasta dana naplate
potraZivanja na trzistu Hrvatske u izvjeStajnom razdoblju,

Potrazivanja od kupaca i ostala potrazivanja

\ (4,2%)
\ (9,7%)

© » Navedeno odstupanje ponajviSe je rezultat nabave dostatnih koli€ina sirovina i materijala za
osiguranje kontinuiteta proizvodnje i opskrbe trziSta prehrambenim proizvodima segmenta Prehrane

Obveze prema dobavljaima i ostale obveze .
u usporednom razdoblju.

Neto nov€ani tok iz poslovnih aktivnosti kao

Neto novac iz poslovnih aktivnosti 135 191 56
. o 18% 1 17,7%
Neto novac iz ulagateljskih aktivnosti (46) (14) 33 '
o . . . 16% -
Neto novac iz financijskih aktivnosti 121 (51) (172)
Neto promjena novca i novéanih ekvivalenata 209 126 (83) 14%
12% 11,0%
* Za 2021. oCekuju se kapitalni izdaci na razini od HRK 272m, u razdoblje 2022.-2023. ocekuju 1070
se kapitalni izdaci na razini oko HRK 200m. 10% : ,
1.-3. 2020. 1.-3. 2021.
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9
Kretanje cijene dionice Podravke u 1.-3. 2021.

[ Ostvarenje na hrvatskom trzistu kapitala ] [ Kretanje cijene dionice PODR u 1.-3. 2021. ]
Lo i =—PODR ===CROBEX ——CROBEX10
(HRK; jedinice) 1.-3. 2020. 1.-3. 2021. % promjene 20% -
Prosje€na dnevna cijena 392,9 506,7 29,0% 15% - 13,4%
Prosje€an dnevni broj transakcija 23 12 (48,4%) 10% - 8.20%
Prosje€an dnevni volumen 2.078 1.286 (38,1%) 505 7.6%
Prosje¢an dnevni promet 816.476 651.487 (20,2%) 0%
0 T T 1
Izvjestajna dobit po dionici 36! 38 5.7%
_5% J
Normalizirana dobit po dionici 351 37 9.2% 31.12.20. 31.01.21. 28.02.21. 31.03.21.
[ Procjene analiticara ] [ Peer grupa ]
Analiti¢ar Preporuka Ciljana cijena Potencijal? Multiplikatori usp. Grupe® eVl Y/ EVEBIT PB  PE
P J ] ] Prihodi  EBITDA
Prosje¢na ponderirana usp. Grupa 2,3 12,8 15,2 2,8 18,2
)(Intchapital Kupiti HRK 551,00 0,2%
Normaliz. pros. pond. usp. Grupa* 1,7 12,3 14,3 2,1 17,2
Raiffeisen .
B sANK Drzati HRK 433,00 (21,3%) Grupa Podravka izvjedtajno 1,0 8,1 13,1 11 146
° Grupa Podravka normalizirano® 1,0 8,1 13,3 11 14,8
ERSTES Akumulirati HRK 480,00 (12,7%) _ _ _
Group Usporedna grupa prehrana : Atlantic Grupa, Ebro, Hochdorf, La Doria, McCormick, Orkla;
WOOD o Usporedna grupa farmaceutika: Alkaloid, Richter Gedeon, Hikma Pharmaceuticals, Krka,
RV S Drzati HRK 443,00 (19,5%) Recordati, Stada Arzneimittel.

INa bazi rezultata za 2020., 2U odnosu na zadnju cijenu (HRK 550,0) trgovanja na 31.03.2021.; 3Preuzeto s Bloomberga na 26.04.2021.; “Izracunato iskljuéujuéi maks. i min. vrijednosti; SNormalizirano za stavke navedene u objavi 1.-3. 2021. i objavi za 1.-
3. 2020.
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