Rezultati poslovanja Grupe Podravka
za razdoblje 1.-9. 2016.




Kljuéne znacajke 1.-9. 2016. godine

Food Solution — novi segment poslovanja:

Prodaja poslovhog segmenta pic¢a: Studena
()

» Food Solution podrazumijeva potpuno novi gastro segment u PODRAVHA = 20. rujna 2016. — sklapanje kupoprodajnog
kojemu se, osim proizvoda, kupcima prenosi i "Know-How,,, ugovora s kompanijom Kofola CeskoSlovensko StU d e n a C
» Radi se o svjeze pripremljenim/kuhanim/pecenim gotovim ili fOOd za kupnju udjela u tvrtki Studenac d.o.0.,

polugotovim jelima te pruzanju usluga u pripremi jelovnika, SOlUthﬂ = Poslovni udjel ¢ée, po ispunjenju ugovornih preduvjeta, biti preuzet do kraja 2016.,

rganizaciji kuhinjskih lova i lj laniranj | njim kuhinjsk remu, . . . , . . . .
organizaciji kuhinjskih poslova i osoblja te planiranju u ulaganjima u kuhinjsku opremu » Ocekuje se da navedena transakcija ne¢e negativno utjecati na rezultate poslovanja

* Trenutno je u ponudi 130 razliCitih proizvoda (jela) koji su namijenjeni, izmedu ostalih, u 2016. te da ¢e u narednom razdoblju pozitivno utjecati na EBITDA u iznosu od oko
institucijama kao $to su vojska i policija, bolnice, toploteke u trgovackim lancima te 5 milijuna kuna.

kompanijama koje imaju vlastite korporativne restorane.

Potpisan ugovor o refinanciranju kredita: Isplata dividende dioni¢arima Podravke d.d.: ﬁj

= 06.09.2016. — potpisan ugovor o sindiciranom kreditiranju s EBRD-om kao aranzerom = 16.09.2016. — isplata dividende dioni¢arima Podravke p 0 D R n v H n

(uklju€ujudi i Unicredit Sloveniju) i Cetiri poslovne banke: Privredna Banka Zagreb d.d., d.d. uiznosu od 7,00 kuna po dionici,

Raiffeisenbank Austria d.d., SKB d.d. i Erste &Steiermarkische Bank d.d., - Zadnja isplata dividende bila je prije 10 godina,

" Vrijednost aranzmana je 123 milijuna eura: = UspjesSno provedeni procesi restrukturiranja te ostvareni pozitivni poslovni rezultati

99 milijuna eura je namijenjeno za refinanciranje postojecih obveza, stvorili su pretpostavke za isplatu dividende,

+ 24 milijuna eura Ce biti na raspolaganju za CAPEX i potencijalne akvizicije,
= Cilj menadZmenta je omoguciti odrZivo provodenje dividendne politike.
= Otplata od 99 milijuna eura biti ¢e izvrSena kroz 24 jednake kvartalne rate, a o¢ekivane

uStede na troSkovima kamata bi godiSnje trebale iznositi oko 3,5 milijuna kuna.

Napomene: (i) pro-forma prikaz u prezentaciji oznagava da su brojevi Zita ukljuéeni u 1.-9. 2015. razdoblje, (i) u Q2 2016. izvrSena je reklasifikacija ugovorenih naknada s kupcima za promotivne,
marketindke i sli€ne aktivnosti s pozicije "TroSkovi marketinga" na umanjenje pozicije "Prihodi od prodaje”. Reklasificirana su oba razdoblja.
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Rast vlastitih brandova usprkos negativnim te€ajnim razlikama, negativan doprinos ostale prodaje

u HRKm lzvjestajni prihodi od prodaje po StrateSkim poslovnim podrucjima Neto utjecaj te€ajnih razlika na prihode od prodaje:
m1.-9. 2015. C Vlastiti | : :
3.500 1 e m1.-9. 2016. HRKm brais(;[g:/i ‘Ostala prodaja;  Ukupno Valuta | HRKm
. 29,9% ! ! i i
3.000 SR ° Prehrana 5 (29,7) i (36) | (3373) RUB i (26,8)
2.500 Farmaceutka |  (17.6) |  (06) |  (182) EUR | (9.1
2.000 Grupa Lo@re L @4y (515) Ostalo | (15,6)
1.500 Ukupno (51,5)
1.000 e . . . . . S
= Utjecaj te€ajnih razlika na prihode od prodaje pokazuje za koliko kuna bi prihodi
500 od prodaje bili visi ili nizi u 1.-9. 2016. da su valutni te¢ajevi ostali na razini onih
0 u 1.-9. 2015.
Grupa SPP Prehrana SPP Farma
SPP Prehrana pro-formal: SPP Farmaceutikal: Grupa Podravka pro-formal:

= Vlastiti brandovi — 0,2% visi prihodi (+1,6% bez FX-a), = Vlastiti brandovi — 5,2% viSi prihodi (+9,2% bez FX-a) = Vlastiti brandovi — 1,0% visi prihodi (+2,9% bez FX-a),

usprkos negativnom kretanju FX-a i negativnim uslijed Sirenja poslovne suradnje na trZistu Rusije,
= Ostali prihodi — 10,2% nizi prihodi (-9,3% bez FX-a),

» Ostali prihodi — 18,2% nizi prihodi (-17,7% bez FX-a)

= Ostala prodaja — 7,6% nizZi prihodi (-6,6% bez FX-a) uslijed stavljanja veceg fokusa na vlastite brandove te

trendovima klju¢nih potkategorija u regiji Adria,

= Ukupno Grupa Podravka — 0,7% nizi prihodi (+0,9%

. . . .. — o . bez FX-a).

uslijed manjeg opsega suradnje na podrucju PL-a?, posliedi€no manje distribucije principala,

= Ukupno SPP Prehrana — 1,0% nizi prihodi (+0,4% bez = Ukupno SPP Farmaceutika — 0,2% viSi prihodi (+3,5%
FX-a). bez FX-a).

1Postoci u tekstu odnose se na ostvarenje u 1.-9. 2016. naspram 1.-9. 2015. pod pretpostavkom da je Grupa Zito konsolidirana od po&etka 2015.; 2PL — private label.
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Velika veéina kategorija ostvarila je organski rast prihoda od prodaje na pro-forma razini

u HRKmM Izvjestajni prihodi od prodaje po kategorijama m1.-9. 2015.
m1.-9. 2016.
. 34% |
700 7 28 650 16,8% |
600 - 524 37,2%
500 5,9% |
721,5%
400 315
300
200
100
0
Kulinarstvo Slastice, Lino svijet Mediteranska Mesni program Pekarstvo i Lijekovi na Bezreceptni Ostala prodaja
Zitarice za odrasle, prehrana, kondimenti mlinarstvo recept program
snhack i napitci i osnovna hrana

Pro-forma ostvarenje kategorija u 1.-9. 2016.1:

= Kulinarstvo (+0,8%; +3,3% bez FX-a) — provedene promotivne aktivhosti na brandu
Vegeta u Poljskoj; uspjeSna implementacija novog poslovnog modela u Rusiji,

» Slastice, zitarice za odrasle, snack i napitci (-0,7%; -0,1% bez FX-a) — niza realizacija
pi¢a uslijed manje marketinSke podrske tom asortimanu ali i aktivnosti konkurencije,

= Lino svijet (+2,5%; +2,9% bez FX-a) — provedene aktivnosti na brandu Lino Lada u
Hrvatskoj; uvodenje asortimana djecjih kasica,

= Mediteranska prehrana, kondimenti i osnovna hrana (+0,4%; +1,6% bez FX-a) — rast

zamrznutog povréa na trzistu Rusije; poCetak projekta Food Solution na trzistu Hrvatske,

Mesni program (-5,7%; -5,3% bez FX-a) — restrukturiranje kobasiCarskog programa,

8to se trenutno odrazava na razinu prihoda u odnosu na usporedno razdoblje,

Pekarstvo i mlinarstvo (+2,3%; +3,5% bez FX-a) — povecéane aktivnosti na trzistu

Slovenije; Sirenje distribucije i asortimana na europskim trzistima,

Lijekovi na recept (+5,9%; +10,1% bez FX-a) — Sirenje poslovne suradnje na trzistu

Rusije; Sirenje asortimana lijekova za srce i krvne Zile na trziStu Bosne i Hercegovine,

Bezreceptni program (+1,0%; +3,5% bez FX-a) — Sirenje poslovne suradnje na trziStu

Rusije; Sirenje asortimana lijekova na trzistu Slovenije,

Ostala prodaja (-10,2%; -9,3% bez FX-a) — nizi prihodi u prehrani i farmaceutici.

1Postoci u tekstu odnose se na ostvarenje u 1.-9. 2016. naspram 1.-9. 2015. pod pretpostavkom da je Grupa Zito konsolidirana od po&etka 2015.
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Pritisci u regiji Adria na strateSke potkategorije kompenzirani rastom prihoda u ostalim regijama

u HRKm |

2.500

2.000

1.500

1.000

500

m1.-9. 2015.
m1.-9. 2016.

| Izvjestajni prihodi od prodaje po regijama

Regija Adria Regija Europa Regija Rusija, ZND i Baltik Regija Nova trzista

Pro-forma ostvarenje regija u 1.-9. 2016.%:

= Regija Adria (-3,4%; -2,8% bez FX-a) — prihodi prehrane nizi su 3,2% uslijed pada cjelokupnog trzista pojedinih kljucnih potkategorija, restrukturiranja mesnog programa, nize

realizacije pi¢a te manjeg opsega suradnje u privatnim markama; prihodi farmaceutike nizi su 4,4% uslijed pada prihoda trgovacke robe, dok su vlastiti brandovi zabiljezili rast prihoda,

= Regija Europa (-0,9%; +0,5% bez FX-a) — prihodi prehrane nizi su 0,8% uslijed promjene distributera u Zapadnoj Europi, $to je dovelo do odredenih promjena u uobi¢ajenoj dinamici

isporuka, dok Srednja Europa ostvaruje rast prihoda prehrane; prihodi farmaceutike nizi su 2,5% uslijed aktivnosti postojecih i novih konkurenata na trzistu Poljske,

= Regija Rusija, ZND i Baltik (+51,2%; +74,2% bez FX-a) — prihodi prehrane viSi su 67,7% uslijed uspjeSne implementacije novog poslovnog modela koji je rezultirao, medu ostalim,

sa Sirenjem distribucije i postoje¢eg asortimana; prihodi farmaceutike visi su 36,2% uslijed Sirenja poslovne suradnje na trzistu Rusije,

= Regija Nova trzista (+0,8%; +2,8% bez FX-a) — prihodi prehrane viSi su 0,2% - zavrSavaju se sve pretpostavke za normalan poc€etak poslovanja na trZiStima otvorenima prethodne

godine te se od iduc¢e godine oekuje njihov vidljiviji doprinos prihodima; prihodi farmaceutike visi su 9,9%.

1Postoci u tekstu odnose se na ostvarenje u 1.-9. 2016. naspram 1.-9. 2015. pod pretpostavkom da je Grupa Zito konsolidirana od po&etka 2015.
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Znacajan rast profitabilnosti farmaceutike uslijed fokusa na vilastite brandove i stabilnijeg HRK/RUB FX-a

1.-9. 2016. (u HRKm)li Izvjestajno Prehrana

Farmaceutika

IzvjeStajno Grupa Podravka

Kljuéne znacajke u 1.-9. 2016.:

2.465,2 / 29,9%

810,3 / 21,1%
2380 / 13,5%
EBIT 133,1 /
| 99,1 \ (10,3%)

Prihodi od prodaje*

Bruto dobit

EBITDA

Neto dobit nakon Ml

43,1 / 110,0%

3.030,8 / 23,1%
1.104,1 / 15,3%
337,4 / 22,0%
201,2 / 20,6%

8,6%

142,2 /

*Reklasifikacija ugovorenih naknada s kupcima za promotivne, marketinske i sli€ne aktivnosti s pozicije MEX na umanjenje prihoda.

1.-9. 2016. (% prihodal

od prodaje)? IzvjeStajno Prehrana

Farmaceutika

IzvjeStajno Grupa Podravka

Bruto marza

32,9% \ -238 bb

EBITDA marza 9,7% \ -140 bb
EBIT marza 5,4% \ -146 bb
Neto marza nakon Ml | 4,0% \ -180 bb

51,9%

/ +87 bb
/ +574 bb

/ +555 bb
7,6% / +398 bb

17,6%

12,0%

36,4% \ -245 bb

11,1% \ -10 bb
6,6% \ -14 bb
4.7% \ .63 bb

» |zvjesStajno Prehrana:

* U 1.-9. 2015. pozitivan utjecaj konsolidacije Mirne
od 24,8m kuna i pozitivan utjecaj odgodene
porezne obveze uslijed konsolidacije Danice od
14,7m kuna,

« Niza profitabilnost asortimana Grupe Zito u odnosu
na prosje¢nu profitabilnost asortimana segmenta
prehrane dovela je do nizih profitnih marzi u 1.-9.

2016.

= Farmaceutika:

* 1,7% nizi troSkovi sadrzani u prodanim

proizvodima kao rezultat fokusa na vlastite
brandove i smanjene distribucije trgovacke robe,

* 10,4% nizi ukupni poslovni rashodi (bez COGS-a)
uslijed nizih troSkova osoblja te pozitivnih te€ajnih
razlika po kupcima i dobavljacima,

* Blago smanjenje neto financijskih troSkova, dok je
efektivna porezna stopa u 1.-9. 2016. bila na razini

Statutarne.

10stvarenje u 1.-9. 2016.;I% promjene u usporedbi s 1.-9. 2015.;I 29 prihoda od prodaje u 1.-9. 2016.; plromjena baznih bodova u usporedbi s 1.-9. 2015.
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Rast pro-forma profitabilnosti prehrane i Grupe Podravka na svim razinama

1.-9. 2016. (u HRKm)li Pro-forma Prehrana

Farmaceutika

Pro-forma Grupa Podravka

Kljuéne znacajke u 1.-9. 2016.:

Prinodi od prodaje* | 2.465,2 \ (1,0%)

Bruto dobit 810,3 / 0,6%
238,0 \ (6,3%)
EBIT 133,1 / 97,7%
| 99,1 / 112,7%

EBITDA

Neto dobit nakon Ml

431 / 1100% | 1422

3.030,8 \ (0,7%)

/ 111,9%

*Reklasifikacija ugovorenih naknada s kupcima za promotivne, marketinske i sli€ne aktivnosti s pozicije MEX na umanjenje prihoda.

1.-9. 2016. (% prihodal

od prodaje)? Pro-forma Prehrana

Farmaceutika

Pro-forma Grupa Podravka

Bruto marza

32.9% / +52 bb

EBITDA marza L 9,7% \ -55 bb
EBIT marza 5,4% / +269 bb
Neto marza nakon Ml | 4,0% / +215 bb

51,9% / +87 bb
17,6% / +574 bb

12,0% / +555 bb | 6,6%
7,6% / +398 bb | 4,7%

36,4%

11,1%

/ +62 bb
g 620D

/ +323 bb
g 249D

= Pro-forma Prehrana:

* TroSkovi sadrzani u prodanim proizvodima 1,7%
nizi u odnosu na usporedno razdoblje uslijed
smanijenja cijena odredenih sirovina,

* Ukupni poslovni rashodi (bez COGS-a i
impairmenta Zita) nizi su 2,3% ponajvise uslijed
nizih troskova prodaje i distribucije,

* Usporedno razdoblje pod pozitivnim utjecajem
konsolidacije Mirne od 24,8m kuna, negativnim
utiecajem impairmenta Zita od 78,0m kuna i
pozitivnim utjecajem odgodene porezne obveze od
14,7m kuna — bez navedenih utjecaja rast EBIT-a

od 10,4% i neto dobiti nakon Ml od 16,4%.

= Grupa Podravka:

* 4,4% nizi ukupni poslovni rashodi (bez troSkova
sadrzanih u prodanim proizvodima i impairmenta
Zita),

- Bez jednokratnih utjecaja Mirne, Zita i Danice rast
EBIT-a od 28,0% i neto dobiti nakon Ml od 34,6%.

10stvarenje u 1.-9. 2016.;I% promjene u usporedbi s 1.-9. 2015.; 29 prihoda od prodaje u 1.-9. 2016.; plromjena baznih bodova u usporedbi s 1.-9. 2015.
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Pozitivnho kretanje operativnih troSkova u oba poslovna segmenta

Operativni troskovi

1.-9. 2016./1.-9. 2015.

pro-forma
TroSkovi sadrzani u prodanim proizvodima (COGS) (1,7%)
Op¢i i administrativni trosSkovi (G&A) 1,4% /
Troskovi prodaje i distribucije (S&D) (2,2%)
TroSkovi marketinga (MEX) (0,7%)
Ostali troSkovi n/p
Ukupno? (2,6%)
Pro-forma operativni troSkovi kao % prihoda od prodaje —?Agéa
16,0% —G&A
14,0% - e 13,8%
12,0% A
10,0% A
8,8% 8,8%
8,0% - 7.6% 7,8%
6,0% . .
1.-9. 2015. 1.-9. 2016.

1|skljugivsi utiecaj impairmenta Zita od 78,0 milijuna kuna.

Kljuéne znacajke u 1.-9. 2016. na pro-forma razini:

* Troskovi sadrzani u prodanim proizvodima (COGS):
* Nizi 1,7% uslijed pada cijena pojedinih sirovina te smanjenja distribucije

trgovacke robe u kompaniji Farmavita,

= Opéiiadministrativni troSkovi (G&A):
* Visi 1,4% uslijed, medu ostalim, viSih troSkova povezanih s otvaranjem

novih trziSta koja nisu teretila usporedno razdoblje,

» Troskovi prodaje i distribucije (S&D):

* Nizi 2,2% uslijed, medu ostalim, optimizacije troSkova najamnina i prijevoza,

» Troskovi marketinga (MEX):
* Nizi 0,7% ponajvise kao rezultat smanjenja marketinSkih aktivnosti u
segmentu farmaceutike na trziStima ZND-a uslijed otezanih uvjeta

poslovanja,

= Ostali troSkovi:
» Pozitivne neto te€ajne razlike po kupcima i dobavljaima u 1.-9. 2016. su
pozitivno utjecale na ostale troSkove, dok je usporedno razdoblje

optereéeno troskom impairmenta Zita od 78,0 milijuna kuna,

= Ukupni poslovni rashodi (osim COGS-a i impairmenta Zita):

* Nizi su za 4,4%.
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Odrzivi nivo zaduzenosti nakon akvizicije Grupe Zito

Dugoro¢an dug  Kratkoro€an dug Fin. obveze po fer Novac i nov&ani
vrijednosti kroz ekvivalenti
dobit ili gubitak

Neto dug

* Na 31. prosinca 2013. — 4,3%.

(u HRK 000)* 1.-9. 2016. 2015. % promjene Valutna struktura duga na 30. rujna 2016.
Neto dug 1.155.646 922.380 / 25,3%
Troskovi kamata 34.993 36.918 \ (5,2%)
AUD, CZK,
Neto dug / EBITDA 2,2 2,0 / 10,9% BAM A
3,1% 2,0%
EBITDA / Troskovi kamata 15,1 12,7 / 19,2%
Omijer kapitala i ukupne imovine 56,6% 57,0% \ -38 bb
1Svi pokazatelji racuna dobiti i gubitka rac¢unati su na razini zadnjih 12 mjeseci, dok su bilan¢ne stavke uzete na kraju razdoblja.
Kljuéne znacajke: Komponente neto duga u milijunima kuna na 30. rujna 2016.
1.200 | 1.156
= Porast neto duga — koristenje kredita za potrebe izgradnje nove :
farmaceutske tvornice, 1.000 1 i
e ) . 800 - I
= Nizi troSkovi kamata — otplata dijela kredita, 627 !
= Neto dug/EBITDA racunat na osnovi pro-forma EBITDA za cijelu ety :
2015. na normaliziranoj razini iznosi 2,5, 400 - :
= Prosje€an ponderirani troSak duga: 200 - :
3 :
* Na 30. rujna 2016. — 2,5%, 0 - , : .
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Stabilna razina neto nov€éanog toka iz poslovnih aktivnosti

Kretanje radnog kapitala 30. rujna 2016. / 30. rujna 2015. Utjecaj

= Grupa Zito nije bila konsolidirana u istom razdoblju prethodne godine,

Zalihe nije usporedivo | = Isklju¢ivsi Grupu Zito, blagi porast zaliha uslijed rasta zaliha sirovina Grupe Belupo s
' ciliem osiguravanja kontinuiteta proizvodnje, no generalno nije bilo veéih odstupanja.

| = Grupa Zito nije bila konsolidirana u istom razdoblju prethodne godine,
Potrazivanja od kupaca i ostala potrazivanja nije usporedivo | = Iskljucivai Grupu Zito, vidljiv je pad potraZivanja od kupaca i ostalih potraZivanja uslijed,
' ' medu ostalim, boljih naplata potrazivanja u segmentu farmaceutike.

| » Grupa Zito nije bilg konsolidirana u istom razdoblju prethodne godine,
Obveze prema dobavlja¢ima i ostale obveze nije usporedivo ;. Iskljucivsi Grupu Zito, vidljiv je pad obveza prema dobavlja¢ima i ostalih obveza uslijed
' ' nastavka uskladivanja s propisanim rokovima pla¢anja dobavljaca.

(u tisuéama kuna) 1.-9.2016. 1.-9. 2015. A Neto novéani tok iz poslovnih aktivnosti kao
12.0% - % prihoda od prodaje*
Neto novac iz poslovnih aktivnosti 299.314 32.291 267.024
9,9%
Neto novac iz ulagackih aktivnosti (387.838) (283.356) (104.482) 10,0% - ’
Neto novac iz financijskih aktivnosti 16.046 420.390  (404.344) 8,0% 8,2% 2 6%
8,0% - ’
6,8%
Neto promjena novca i nov€anih ekvivalenata (72.477) 169.325 (241.801)
6,0% -
= Za 2016. godinu oCekuju se kapitalni izdaci na razini od 500 - 600 mil. kuna, u 2017.
godini na razini od 300 - 350 mil. kuna, a u 2018. godini na razini od 250 - 300 mil. kuna.  4,0% . . . . )
2012. 2013. 2014. 2015. 1.-9. 2016.

*Prihodi u razdoblju 2012.-2014. nisu reklasificirani za marketinske troskove.
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Stabilan rast cijene dionice Podravke u prvih devet mjeseci 2016. godine

1.-9.2016./
1.-9. 2016. 1.-9. 2015.

3416 g 9,1% g 7,4% g 16,3%

10 Mgy (16,3%) Wy (9,1%) N 39,6%

1181 gy (33,6%) g 11,3% " 105,4%
403.402,5 gy (27,6%) g 19,6% G 134,2%
58,9 gy (11,206) 1 276,9% g 38,8%

288 g 8,20 P 316% g (8.8%)

lizradunato na bazi zadnjih 12 mjeseci, pri ¢emu su uzeti pro-forma brojevi za cijelu 2015. na

(HRK: jedinice) 2015. /2014, 2014./2013.

Prosje¢na dnevna cijena
Prosje€an dnevni broj transakcija
Prosje€an dnevni volumen
Prosje€an dnevni promet
IzvjeStajna dobit po dionici

Normalizirana dobit po dionici

normaliziranoj razini.

Analiticar Preporuka Ciljana cijena Potencijal®
)( InterCapital Kupiti 364,78 kuna (3,8%)
by g:i'ﬁ,‘?sen Drzati 383,00 kuna 1,1%
EFWSTE = Drzati 400,00 kuna 5,5%
v UniCredit Kupiti 398,96 kuna 5,3%
VLO&OiD Drzati 376,00 kuna (0,8%)

COMPANY

20% - '
] 14,9%
PODR 1.-9. 2016. ostvarenje 4.5%
0,
— 13,5%

0%

=== PODR-R-A === CROBEX === CROBEX10

-10% -
31.12.15. 29.02.16. 30.04.16. 30.06.16. 31.08.16.
80% - 0
= PODR-R-A PODR 2012. - 9. 2016. ostvarenje 64,1%
60% -| =——CROBEX
= CROBEX10
40%
20% 16,0%
0% 1,6%
-20%
31.12.11. 31.12.12. 31.12.13. 31.12.14. 31.12.15.

Multiplikatori usporedne grupe® EV/Prihodi EV/EBITDA EV/EBIT P/B P/E

Prosje€na ponderirana usp. grupa 2,2 12,5 16,7 3,3 21,2
Normaliz. pros. pond. usp. grupa* 2,2 13,2 17,6 2.9 21,6
Grupa Podravka izvjestajno 0,9 7,4 12,2 1,0 6,6
Grupa Podravka normalizirano?l 0,9 8,3 15,1 1,0 13,5

Usporedna grupa prehrana: Atlantic Grupa
d.d., Greencore Group plc, Nestle S.A., Orkla
S.A., Otmuchow S.A., Unilever plc,

Usporedna grupa farmaceutika: Krka d.d.,
Hikma Pharmaceuticals plc, Recordati S.p.A,
Richter Gedeon Nyrt., Stada Arzneimittel AG.

2Usporedba sa zadnjom cijenom na 30.09.2016.,
3Prikupljeno s Bloomberga na 10.10.2016.,
4lzracunato iskljucujuéi maks. i min. vrijednosti,
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Kontakt

Podravka d.d.
Ante Starcevi¢a 32, 48 000 Koprivnica

www.podravka.hr

Odnosi s investitorima
ir@podravka.hr

tel: 048 65 16 65
mob: 099 43 85 007
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Rezultati poslovanja Grupe Podravka
za razdoblje 1.-9. 2016.




